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  E' ancora possibile aderire agli incontri B2B con operatori del
Regno Unito dedicati alle imprese del marmo 

la Camera di Commercio di Verona, in collaborazione con la Camera di Commercio italiana per il
Regno Unito e il Centro Servizi Marmo, organizza un incoming di operatori inglesi che
incontreranno 21 imprese veronesi del settore marmo nei giorni 19 e 20 ottobre 2015.

Il mercato inglese è ritenuto di importanza strategica per il distretto veronese del marmo, in quanto
è sede dei maggiori studi di progettazione a livello internazionale, da cui partono tutte le disposizioni
e le direttive per la realizzazione di progetti, realizzati poi nelle diverse parti del mondo (es. Emirati
Arabi, etc...).

Il programma dell’iniziativa prevede tra le varie attività: una presentazione del mercato inglese, una
giornata d’incontri B2B tra le imprese veronesi del marmo e le controparti inglesi, il 19 ottobre, ed
alcune visite aziendali.
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Gli operatori esteri saranno individuati tra i principali studi di architettura e interior design (in
collaborazione con la Camera di Commercio Italiana per il Regno Unito), sulla base dei company
profilecompilati dalle imprese veronesi.

Verranno ammesse all'inziativa le prime 21 imprese che si iscriveranno on line sul sito della Camera
di Commercio www.vr.camcom.it sotto la voce Prenotazione Eventi > RICHIESTA DI INCONTRI B2B
con operatori del Regno Unito.

Per maggiori informazioni contattare il Servizio Promozione ai nr. 045 8085761-871 - e-mail:
promo@vr.camcom.it
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