
 
 
  
  
  
  

 

  

  
Lun 16 Set, 2013

  Buy Made in Veneto - incontri d'affari per aziende venete 

Incontri d'affari per aziende venete con operatori del sistema casa (Comunità degli Stati Indipendenti,
Africa e Sud Est Asiatico).

Veneto Promozione S.c.p.A., le Camere di Commercio e le Aziende Speciali del Veneto organizzano
la quarta edizione di BUY MADE IN VENETO organizzano la quarta edizione dell'evento BUY MADE
IN VENETO, che prevede la visita di una delegazione di buyers (importatori, grossisti, catene di
negozi, ecc.) per il settore del SISTEMA CASA (ARREDAMENTO-ILLUMINAZIONE-
OGGETTISTICA) provenienti da Russia, Azerbaijan, Kazakhstan, Sudafrica, Angola, Ghana, Corea
del Sud e Singapore interessati a incontrare potenziali fornitori veneti.

Obiettivo dell'iniziativa è offrire alle imprese venete - per i loro prodotti Made in Italy - occasioni di
contatto e prospettive di collaborazione commerciale con i suddetti mercati.

È prevista la definizione di un'agenda personalizzata di incontri tra i compratori esteri e i produttori
veneti, nelle seguenti giornate:
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- 2 e 3 dicembre: Incontri d'affari individuali (sede nel Veneto, da definire)
- 4 e 5 dicembre: Educational Tour nel Veneto, riservati ai buyers esteri

La selezione degli operatori veneti che parteciperanno agli incontri sarà effettuata direttamente da
parte dei buyers, sulla base dei Company Profile aziendali e delle rispettive produzioni descritte.

Alle imprese che intendono partecipare all’iniziativa sarà richiesto un contributo alle spese
organizzative, pari a €150.00 + IVA (totale Euro 181.50).

Termine di adesione: giovedì 19 settembre 2013.

Ulteriori informazioni, modalità di partecipazione e relativa modulistica sono disponibili nella circolare
allegata.
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https://www.veronamarbleandfurniture.it/print/pdf/node/600
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